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Les domaines de compétences de Pages-Energie

• Recenser les offres / produits et services et acteurs de la filière de

Contenu

p
l’éco-construction et éco-rénovation et de la construction en général

• Structurer l’information et la réglementation / Certification et labels /
Financements

• Structurer les offres (catalogues, fiches,…) pour les rendre( g , , ) p
accessibles et « trouvables »

• Promouvoir le contenu et la filière de l’éco-construction

Animation

Promouvoir le contenu et la filière de l éco construction
• Mettre en réseau (Partenariat / formation / emploi / financiers /

demandeurs / prescripteurs)
• Référencer / augmenter la visibilité
• Mettre en valeur les projets éco-constructionMettre en valeur les projets éco-construction

• Gestion de contenu / catalogues électroniques
• Processus de demande de prix

Outils
• Processus de demande de prix
• Appel d’offre
• Approvisionnement et facturation
• Contrôle budgétaire
• Statistiques / reporting
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• Statistiques / reporting



Les propositions de valeur de Pages-Energie

Outil de gestion des marchés de travaux de la budgétisation jusqu’à
la facturation en passant par les appels d’offre Apport de contenu et

Suivi des 
dépenses / la facturation en passant par les appels d offre. Apport de contenu et

connexion aux offres éco-construction
dépenses / 
gains

Analyse des filières éco-construction. Auditer les filières en terme de
Prix / Qualité / Capacité de livraison / normalisation / label.
Valoriser les entreprises et les entrepreneurs solidairement
responsables

Politique 
achat

p

Valorisation de la démarche développement durable des
f i t h t / Dé l l t ité l

Politique 
Dé l nt fournisseurs et acheteurs / Développer les opportunités pour les

entreprises solidaires
Développent

Durable

Valoriser les offres de services qui font l’éco-construction et qui les
accompagnent. Apporter une vitrine à la stratégie RSE des
entreprises.

Vente / 
marketing
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La plateforme Achat Construction : ses objectifs 

La politique achatLes processus de gestion

• Mise à disposition d’une technologie M it i d iMise à disposition d une technologie
industrielle en mode SaaS pouvant
être déployée « à la demande »

• Regrouper et déployer les bonnes
pratiques « achat » pour augmenter le

• Maitrise des risques
• Assurer la traçabilité / auditabilité
• Augmenter la capacité achat globale

(multi établissement : par la synergie)pratiques « achat » pour augmenter le
partage entre les villages

• Connaissance et partage des
marchés

• Force de proposition

et locale (mono établissement : par la
connaissance des marchés)

• Possibilités de comparaison (prix,
fournisseur, marché…)• Force de proposition

• Pratique contractuelle
• Panel fournisseur / référentiel
• Introduire une dimension pédagogique

des processus achat et des contrats

)
• Valorisation du métier « achat »
• Respect des procédures
• Donner des leviers d’optimisation et

de gainsdes processus achat et des contrats g
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4 leviers de gains  

4 leviers de gains sont favorisés par notre solution4 leviers de gains sont favorisés par notre solution

Cout de L ût d l l ti l dé l bilitépossession Le coût de la solution, la « déployabilité » 

Achat / 
Financiers

Visibilité et pilotage des dépenses et  des 
engagements au delà des marchés de travaux

Techniques Rénovation : performance énergétique des 
bâtis

Innovation Construction neuve / rénovation / nouvelles 
technologies du bâtiment
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technologies du bâtiment



Les processus approvisionnement de Pages-Energie

Les demandeurs
Les acheteurs

Les contrôleurs de gestion Gestion de contenu

Demande d’achat / de 
prix

Les fournisseurs

s 
/ 

Les contrôleurs de gestion

Validation

Gestion des Contrats

Contrôle budgétaire

es
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Gestion des Contrats

Commandes d’achat

Réceptions m
ps

 ré
el

 d
en
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M
ar
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Réceptions

Saisie de factures 

Contrôle factures

S
ui

vi
 te dé

p e P

Échanges collaboratifs électroniques
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Pourquoi Pages-Energie?

Une unique plateforme pour contrôler toutes les dépenses
Innovation

Une unique plateforme pour contrôler toutes les dépenses
Analyse des dépenses et gestion d’alertes prévisionnelles
Plateforme multi catégories de dépenses

Facilité 
d’utilisation

Accès internet total
Moteur de recherche Google-like
Création Panier d’achat en mode drag & drop

Rapidité de

g p

Première commande d’achat créée en 90 minutesRapidité de 
déploiement Configuration facile avec l’aide de procédures standardisées

Déploiement en 3 semaines en moyenne

A coût réduit
Par d’investissement initial, seulement un abonnement.
Retour sur investissement en mois
Pas de hardware, pas de software et pas de support inutile
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Visibilité d’un point de vue financier

Du premier coup d’oeil une 
visibilité totale sur les 

depenses et contrôle de la 
conformité au procédures 

achatsachats.

©Pages- Energie 2010 page 8



La valeur délivrée

A t l t d tAugmenter la visibilitéAugmenter la visibilité Augmenter le taux de couverture 
des dépenses de 20 %

Augmenter la visibilité
Prévisionnelle 

Augmenter la visibilité
Prévisionnelle 

R d i l ûtR d i l ût
Reduire le temps passé à faire de 

l’appro de 20 %

Reduire les coûts
opérationnels

Reduire les coûts
opérationnels

ROIROI
Réduction du temps d’obtention de 

25 %

Reduire le temsp 
de cycle

Reduire le temsp 
de cycle

ROI
en

Mois 

ROI
en

Mois 

Cout moyen d’une CA réduit de 25 
%

Payer moinsPayer moins

Reduire les dépenses sauvage de 
33%

Dépenser moinsDépenser moins
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La gestion de contenu : le contenu est dispersé  
Il faut référencer et structurer le contenu

Les nouveaux enjeuxLa transformation

• Emergence des Réseaux Sociaux
• La stratégie B2B devient multi-canal
• Hétérogénéité des supports de

• Maitrise des risques
• Assurer la Traçabilité et l’Auditabilité
• Accroitre l’Interchangeabilité, 

l’InteropérabilitéHétérogénéité des supports de 
communication et Fragmentation de 
l’information

• Rapidité accrue de l’Obsolescence 
des informations

l Interopérabilité
• Assurer sa Visibilité
• S’élargir à de nouveaux Marchés
• Faciliter les recherches de nouveaux 

Partenairesdes informations
• Augmentation des Opportunités 

Business via les réseaux sociaux 
Optimisation du « Time to market »

Partenaires
• Respecter les procédures d’Inter-

change
• Optimiser la relation B2B.
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La gestion de contenu et le référencement

La Gestion de Contenu concerne les fonctions :

• Achat ou SRM (du Sourcing à la Facturation)

Fiches Fournisseurs

Public
Catalogues Génériques

Privé
Fournisseurs Référencés Intégration du 

panel existant

Catalogues / Contrat

Pages Energie constitue la base de données de l’éco-construction et de la 
construction en général et en assure l’intégration pour faciliter la collaboration 

t l t i B2B
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Construire et Animer un Réseau de Contenu 
B2B accessible du SI et via internet.

Construction / 
rénovation Bâtiment

Contenu
Réseaux sociaux

Annuaires

rénovation Bâtiment

Restauration / 
hôtellerie

Référencement
Classification

Annuaires

Acheteurs Public Office – IT ‐ supplies

Identification
Transaction

Fédérations / syndicats

Intégration

Direct

Privé
Services

Intégration
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Le référencement des fournisseurs

Recensement de l’état de l’art dans l’éco-construction et la
f é éti d bâti / t t l lAnalyse filières performance énergétique des bâtis / travaux et analyse avec les

prescripteurs;

Référencement
Recensement des acteurs et produits ;
Approche one to one ;
Approche globale au travers des syndicats et réseaux
professionnels et des collectivités locales ;professionnels et des collectivités locales ;

Références / certifications / garantie ;
Classification ;Structuration Classification ;
Création de fiche / catalogue électronique ;

Suivi Suivi des activités des acteurs ;
Audit ;
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Cartographie des offreurs présents sur Pages-
Energie  domaine de compétences lié à l’éco-

construction

LégendeLégende
Nombre d’offreurs présents sur 

Pages‐Energie

Pas d'offreur
de 1 à 50
de 51 à 100
de 101 à 150
de 151 à 200
l d 500plus de 500
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La privatisation du panel et association avec le 
panel existant chez l’acheteur

Feuille de route Organisation Processus

Relation avec 
fournisseur

Utilisateurs

Taux de 
couverture Consolidation

Ch m nt

Nettoyage

fournisseur Chargement
Administration

SRMNettoyage
Classification
Adaptation
Enrichissement

Publication
ERP

Relation avec 
A h t

Contenus

• Maturité
• Processus

Utilisation

Acheteur• Processus
• Existant

Pré-analyse
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y

Configuration des processus et procédures

Gestion projet et gestion en mode « Run »


